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Актуальность и проблематика научной работы. 
Сложившаяся социально-экономическая ситуация в современной России отличается необычной сложностью. Во всех сферах общественной жизни: политической, экономической, социальной, духовной и т.д. происходят глубокие перемены. Формирование социально-ориентированной рыночной экономики происходит с большими трудностями. Страна пережила глубокий системный экономический кризис.
Среди основных причин, обусловливающих нарастание кризисной ситуации, являются существенные ошибки в экономической политике, резкое ослабление системы государственного управления, которые в частности проявились и в недооценке, а часто просто в игнорировании территориального фактора в решении социально-экономических проблем, в крайне недостаточном внимании к созданию условий для развития эффективного предпринимательства на всей территории России, в каждом административно-территориальном образовании. Как известно, предпринимательство, особенно местное ассоциативное предпринимательство, позволяет комплексно решать многие экономические и социальные проблемы развития территорий; более эффективного использования местных материальных, финансовых и трудовых ресурсов, историчного сырья и отходов для увеличения выпуска и расширения ассортимента товаров народного потребления и услуг; уменьшения безработицы и т.д.
В крупных фирмах, имеющих многолетний опыт успешной деятельности, даже комплексного экономического анализа недостаточно, чтобы последовала незамедлительная реакция на сложившуюся кризисную ситуацию. Подобная кризисная ситуация характеризуется тем, что реакция запаздывает по отношению к моменту рационального начала действия на определенном отрезке времени.
Наряду с этим остро стоят вопросы организации производства, принятие правильных предпринимательских решений, соответствующего современным научно-техническим требованиям, обеспечения конкурентоспособного качества выпускаемой продукции, сохранения окружающей среды, поддержки объектов социальной сферы и др. Решение этих проблем напрямую связано с успехом углубления реформационных процессов, что, в свою очередь, переводит в разряд неотложных задачу реструктуризации (реструктурирования) всей экономической системы.
Актуальность темы исследования объясняется необходимостью разработки методического инструментария для прогноза и обоснования кризисных ситуаций, представляющих собой информацию которая в принципе дает возможность предпринять меры до события и позволяет фирме завершить ответное действие до того, как возможная угроза несостоятельности (банкротства) успеет нанести ей ощутимый ущерб.
Прикладные исследования, разработки и расчеты в работе выполнялись по материалам субъектов Смоленской области. 

Цели научной работы.

Цель исследования - развитие теоретических и методических основ обеспечения экономической состоятельности предпринимательских решений в условиях инновационной экономики.
Задачи научной работы:

· изучение теоретических основ стабилизации экономики и ее составляющей – экономическая устойчивость предпринимательских структур, ее видов, факторов, показателей и методов обеспечения;

· обоснование нового подхода к оценке риска с учетом современных особенностей экономического развития рыночных отношений;

· разработка методики принятия предпринимательских решений в производственной деятельности на основе комплексного показателя оценки хозяйственного риска;

· определение методических подходов к оценке эффективности деятельности предпринимательских структур на основе ключевых критериев оценки результативности.

Научная новизна проведенного исследования заключается в выявлении экономических факторов, обусловливающих необходимость развития системы предпринимательства в энергетическом секторе, к которым относятся совершенствование управленческих структур предприятия и внедрение современных автоматизированных средств учета и электронного документооборота; практических рекомендаций, направленных на совершенствование инструментария государственного управления развитием социальной инфраструктуры на основе выбора стратегических приоритетов ее устойчивого развития, оцениваемого по совокупности индикаторов. Разработана концепция развития предпринимательства на региональном уровне, включающая корпоративную архитектуру бизнес-энергетики, которая положена в основу экономико-математической модели определения эффективности предпринимательской деятельности фирмы.
Патентно-лицензионная ценность научной работы состоит в том, что полученные в ней положения и выводы развивают и дополняют ряд существенных аспектов теорий предпринимательства и региональной экономики, относящихся к процессам разработки и реализации государственной политики, направленной на обеспечение устойчивого развития предпринимательства инфраструктуры региона.

Материалы и методы исследования.
В качестве инструментария исследования использовались различные общенаучные методы исследования и подходы, такие, как исторический и логический, сравнительного экономического и корреляционного анализа, наблюдения и сравнения, комплексности и систематизации.
Информационной основой исследования использованы законодательные и нормативные акты Российской Федерации, Смоленского региона по вопросам построения рыночных отношений. Эмпирическую базу исследования составили статистические данные Госкомстата Российской Федерации, отчетные материалы ряда предпринимательских структур, публикации периодической печати, факторологический материал, содержащийся в различных источниках.
Результаты.
Рыночные условия хозяйствования открывают широкие возможности в выборе форм и методов организации предпринимательской деятельности. Корпоративное предпринимательство, основанное, как правило, на акционерной собственности. Это ведущая на сегодня форма современного предпринимательства. Собственниками корпоративного предпринимательства является многочисленная армия держателей акций, имеющих ограниченную ответственность в размере своего вклада в акционерный капитал соответствующей структуры. Следует отметить, что в данном случае вся прибыль корпорации принадлежит ее акционерам и делится на две части: одна распределяется среди держателей акций в виде дивидендов, другая идет на реинвестирование. При этом состояние корпорации должно регламентироваться государственным законодательством.

Механизм развития предпринимательства на региональном уровне представляет собой совокупность форм, методов, средств, с помощью которых возможно достижение поставленных целей по развитию предпринимательства в регионе (рис. 1). Другими словами механизм развития предпринимательства представляет собой совокупность форм, методов, средств, посредствам которых регион (органы управления территории) оказывает воздействие на предпринимательскую среду с целью получения желаемых результатов.
Концепция развития предпринимательства в регионе должна отражать процесс регулирования предпринимательства, который представляет собой цепь действий, направленных на предпринимательскую среду с целью количественного и качественного изменения регионального предпринимательского сектора.

Предпосылки для развития предпринимательства региона являются:

· осознание своих специфических (региональных) интересов за счет предпринимательства;

· наличие рычагов воздействия на процесс развития предпринимательства;

· наличие определенного ресурсного потенциала региона. Регулирование предпринимательства региона осуществляется за счет:

· определенной экономической политики государства в области предпринимательства;

· маневрирования ресурсами региона (их доступностью, ценами и т.п.);

· налоговой и таможенной политики;

· функционирования организационного механизма развития предпринимательства;

· создание инфраструктуры и определение особенностей её построения;

· информационного воздействия  и поддержки  предпринимательства.


[image: image19.jpg]i

— > max
Rt + Ry + Ry,





Рис. 1 Механизм развития предпринимательства на региональном уровне.
В результате регулирования предпринимательства региона создаются условия развития объекта по направлению, в наибольшей степени отвечающему интересам региона
Площадь Смоленской области 49,8 тыс. кв. км. В ней проживает около 993 тыс. человек. В Смоленске около 7 тыс. крупных, средних и малых предприятий, свыше 10 тыс. индивидуальных предпринимателей.

Смоленская область особый для России регион, это связано с ее изменившемся после распада Советского Союза геополитическим положением.

Огромные пространства России оказались в положении приграничных регионов. При этом длинна российских границ почти не изменилась, зато появилось обширное новое пограничье – 8 государств СНГ. Понятие «приграничный регион» подразумевает то, что входящая в него территория испытывает существенное влияние границы. 
Приграничное сотрудничество Российской Федерации и ее субъектов с территориальными сообществами и властями зарубежных государств становится все более весомым фактором в формировании системы взаимодействия России с определенными странами. Оно служит созданию благоприятных условий для повышения инвестиционного климата, привлечения капитала сопредельных районов соседствующих государств, преодолению депрессивного характера экономики отдельных приграничных территорий, повышению уровня занятости и реальных доходов населения. 

Приграничные отношения регионов имеют свою специфику, которая заключается, прежде всего, в непосредственной близости и хорошем знании партнеров, а также в общности многих проблем и вопросов, непосредственно затрагивающих интересы людей, проживающих по обе стороны государственной границы. Эти отношения обличаются ресурсным потенциалом, широким диапазоном, охватывают самые разнообразные транспортные коридоры превращаются в источники доходов для регионов, через которые оно пролегают.

Очевидно, что принимая решение инвестирования, инвестор, помимо оценки инвестиционного климата страны в целом, изучает социально-экономический климат страны в целом, изучает социально-экономический климат ее субъектов, который представляет собой сложившуюся совокупность региональных условий, влияющих на ход инвестиционного процесса. И уже на этой основе инвестор делает выбор.
Анализируя инвестиционный потенциал города Смоленска и Смоленской области, можно сделать вывод, что регион обладает определенными преимуществами по сравнению с другими субъектами РФ, которые при правильном их использовании могут оказать существенное воздействие на улучшение динамики экономического роста и привлечь потенциальных инвесторов. К этим преимуществам относятся:

- Смоленская область, является западными воротами страны. Ее выгодное географическое положение дает необходимые предпосылки для повышения инвестиционных возможностей и их реализации, так как она расположена на пути из Москвы в Белоруссию, Прибалтику, страны Центральной и западной Европы и располагает необходимыми территориальными и сырьевыми ресурсами, а также значительным техническим и интеллектуальным потенциалом, развитой транспортной и коммуникационной системой;
- наличие квалифицированных трудовых ресурсов;

- предприятия города располагают свободными производственными площадями, обеспеченными необходимой для организации производства инженерной инфраструктурой.
Основная цель инвестиционной политики добиться роста за счет модернизации базовых конкурентоспособных отраслей региона, работающих на рынках, и за счет размещения российскими компаниями производственных мощностей. 

Машиностроение и металлообработка, химическая и пищевая промышленность, обработка алмазов и электроэнергетика, основные отрасли  региона, имеющие крупный инвестиционный потенциал.
По оценке современного положения области существуют следующие социально-экономические показатели:

Таблица 1

	Показатели 
	Смоленская область 
	ЦФО
	Россия

	Индекс промышленного производства
	91,2%
	85,1%
	89,2%

	Инвестиции в основной капитал
	89,6%
	80,1%
	83%

	Строительство 
	90,6%
	82,9%
	84%

	Продукция сельского хозяйства
	96,0%
	103,7%
	101,2%

	Оборот розничной торговли
	97,7%
	95,2%
	94,5%

	Среднемесячная начисленная заработная плата
	108,3%
	110%
	108,5%

	Реально располагаемые доходы населения
	98%
	103,4%
	101,9%


В результате регулирования предпринимательства региона создаются условия развития объекта по направлению, в наибольшей степени отвечающему интересам региона.

Удовлетворение нужд региона путем развития предпринимательской деятельности требует учета следующих факторов:

· приоритетные возможности данного региона (по сравнению с другими);

· учет факторов конкурентного преимущества (особых свойств) ресурсов региона.

Для регулирования развития предпринимательства необходимо знать его состояние, степень удовлетворения региональной потребности в его возможностях и результатах. Зная состояние проблемы, потребности региона и его ресурсные возможности можно выбрать рекомендации по предпочтительному дальнейшему развитию предпринимательства региона.

Регулирование развития предпринимательства региона заключается в выработке и реализации управляющих воздействий, определенным образом влияющих на состояние и развитие бизнеса.

Оптимальное регулирование предпринимательства региона заключается в создании благоприятных условий для его развития в соответствии с целями и задачами региона при минимальных затратах на его осуществлении.

Выбор средств и рычагов воздействия на развитие предпринимательской деятельности определяется состоянием и структурой производства, конкретно поставленной задачей, наличием ресурсов в распоряжении соответствующих государственных и местных органов. Вместе с тем меры по регулированию рынка и предпринимательства государственные органы признаны осуществлять лишь в рамках своей компетенции и предоставленных им законодательством прав. Именно определение их функций и компетенции по регулированию экономики, законодательное закрепление и ограничение прав являются одним из важнейших элементов механизма регулирования. Кроме того, каждый из выше перечисленных рычагов регулирования должен иметь свой собственный механизм воздействия на экономику, в том числе на развитие предпринимательства.

Среди направлений регулирования особенно актуальными и вместе с тем сложным является создание благоприятного социального и политического климата для предпринимательства. Здесь все важно, начиная от политической стабильности в регионах, до доверия представительным и исполнительным органам власти, от защиты собственности и деятельности предпринимателей и граждан от преступных элементов до обеспечения гражданских прав в широком смысле этого слова, от социальных гарантий до социального партнерства между наемными работниками и работодателями.
Концепция развития предпринимательской деятельности должна включать в себя следующие основные положения:
· определение приоритетных видов предпринимательской деятельности в первую очередь малого и среднего бизнеса;

· меры, направленные на вовлечение в предпринимательскую, деятельность социально незащищенных слоев населения, в том числе безработных, беженцев и вынужденных переселенцев, инвалидов, уволенных в запас военнослужащих, женщин и молодежи;

· меры по формированию инфраструктуры развития и поддержки предпринимательства;

· меры по кредитно-финансовой и имущественной поддержке субъектов предпринимательства;

· предложения по совершенствованию нормативно-правовой базы функционирования малого и среднего предпринимательства;

· вопросы взаимодействия предпринимательских структур с властными структурами для выполнения заказов и программ социально-экономического развития регионов.
Субъектам малого и среднего предпринимательства регион должны предоставляться следующие льготы:

· установление упрощенной процедуры продления сроков лицензий;

· предоставление отсрочки и снижение размеров платы за рассмотрение заявления и платы за выдачу лицензии.

Субъекты малого и среднего бизнеса, получившие в установленном порядке лицензии на право осуществления отдельных видов деятельности, беспрепятственно могут осуществлять свою деятельность в регионе.

В случае если законодательством Российской Федерации не установлена необходимость лицензирования отдельных видов деятельности, указанные виды деятельности могут осуществляться в регионе без лицензии.

Поддержка предпринимательства должна осуществляться через соответствующие фонды поддержки предпринимательской деятельности.

При этом фонды поддержки предпринимательства должны быть некоммерческими организациями, которые аккумулируют финансовые средства и используют их для финансирования программ, проектов и мероприятий, имеющих целью поддержку и развитие предпринимательской деятельности, а также оказывают помощь отдельным субъектам малого и среднего бизнеса на безвозмездной основе или льготных условиях.

Источником средств фондов поддержки предпринимательских структур могут служить добровольные взносы физических и юридических лиц, доходы от принадлежащих им имущества и собственной деятельности, доходов от выпуска и размещения облигационных займов и иные поступления, не запрещенные законодательством Российской Федерации.

При этом доходы, получаемые фондами поддержки предпринимательства, не распределяются между их участниками, но целиком направляются на реализацию их уставных задач.

Для регулирования предпринимательства необходимо использовать весь спектр имеющихся методов и соответствующую структуру управлений бизнесом на региональном уровне (Рис.2 и 3).
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Рис. 2. Классификация методов регулирования предпринимательства
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 Рис. 3 Структура управления малым бизнесом на региональном уровне.
Для развития предпринимательства должна реализовываться государственная политика Российской Федерации по поддержке и развитию предпринимательства. Данная политика должна быть направлена на создание политических, правовых и экономических условий свободного развития предпринимательства по следующим направлениям:
· оптимизация нормативно-правовых основ администрирования бизнеса со стороны государства;

· развитие системы финансово-кредитной поддержки предпринимательства;

· совершенствование механизмов использования государственного и муниципального имущества для развития системы предпринимательства;

· совершенствование системы налогообложения предпринимательства;

· содействие развитию инновационного предпринимательства;

· совершенствование информационной поддержки предпринимательства;

· укрепление и развитие системы подготовки кадров для предпринимательства;

· содействие интеграции малого и крупного бизнеса.

Правовое окружение предпринимательства в России накладывает серьезные ограничения на эффективность его деятельности и в настоящее время препятствует развитию бизнеса. Это заметно, в, таких областях как налогообложение, процедура регистрации бизнеса лицензирование, распределение помещений и земли и предоставление квот. Отсутствие четко обозначенных обязательств и юридических прав предпринимательства в сочетании с печально известным бюрократизмом администраций представляет собой серьезный барьер на пути предпринимательской инициативы. Более того, эти факторы представляют собой непрерывный источник трудностей и финансового бремени для предпринимательства, ограничивая предпринимателям возможность выбора и способствуя их уходу в неформальную экономику. Кроме того, излишняя бюрократия является одним из основных факторов, способствующих коррупции в стране.
С точки зрения предпринимателей, суммарная стоимость удовлетворения требований, возложенных на бизнес российской бюрократической машиной, является очень значительной. Это происходит потому, что малые предприятия вынуждены платить административные взносы государству за право выполнять многие рутинные задачи, связанные с ведением бизнеса. Уменьшение размера и пересмотр функционирования государственной бюрократии и является важнейшей частью создания обстановки, способствующей развитию предпринимательства, особенно малого, которое несет непропорционально тяжелую ношу стоимости законопослушания. Очевидно, что продвижение и защита предпринимательских прав через закон хороши только в том случае, если действует закон. Слабость внедрения и применения действующих законов и положений является сильнейшим барьером на пути возникновения и функционирования предпринимательства. Это также сильный антистимул для потенциальных инвесторов, которые могли привести столь необходимые капитальные вложения в сектор предпринимательства.

Для улучшения атмосферы законности для предпринимательства необходимо:

· пересмотреть действующее законодательство с целью устранения излишних законоположений и противоречий между законами, нормативными актами и административными положениями;

· уменьшить количество государственных органов, осуществляющих контроль, управление и регулирование деловых отношений;

· увеличить прозрачность и доступ общественности к информации о влиянии правительственных положений и законодательных инициатив на предприятия;

· постоянно контролировать и предпринимать действия, направленные на устранение новых барьеров и препятствий, которые могут появиться, как при возникновении, так и при внедрении законов и положений;

· предпринимать шаги к усилению судебной защиты;

· упростить регистрацию предприятий, предпочтительно сведя ее к внесению реквизитов в унифицированный реестр юридических лиц, то есть это должна быть процедура, носящая характер уведомления;

· сократить разрешительное лицензирование до строгого минимума в соответствии с превалирующими общественный интерес;

· обеспечить подготовку всех должностных лиц, работающих предпринимательскими структурами на региональном уровне, включая общественных обвинителей, представителей антимонопольных органов и профессиональных самоуправляющих организаций МСП. Целью такого обучения будет повышение степени понимания государственными чиновниками проблем и нужд МСП и улучшение связей между ними;

· предпринимать активные действия, направленные на борьбу коррупцией;

· активно участвовать в международных системах и инициативах, имеющих дело с антикоррумпированными мерами, и в международных программах, занимающихся решением таких проблем, как отмывание денег, организованная преступность и экономическая коррупция;

· предпринимать шаги к устранению коррупции в государственных организациях разного уровня путем создания процедур, при котором формальные обвинения в коррупции, предъявляемые чиновникам, могут быть зарегистрированы и расследованы с соблюдением прозрачности, в соответствии с четко очерченными процедурами, дающими возможность освещать ход и результаты этого расследования в средствах массовой информации.

Налоговая нагрузка на предпринимательство в России является чрезмерной из-за большого количества различных налогов (до сорока различных налогов) и их сложной природы. Эта система не стимулирует деловую активность, таким образом, не давая сектору предпринимательства внести свой потенциальный вклад в экономическое развитие и создание рабочих мест. Она также побуждает бизнесменов скрывать свои реальные доходы, таким образом, увеличивая неуплату налогов, что сокращает доход государства и порождает культуру ухода от оплаты налогов.

Можно сформулировать следующие рекомендации по налоговой политике для предпринимательства:

· упростить налоговую систему, сократить количество налогов, которые должны платить фирмы, и сократить налоговое бремя, которое непропорционально ложится на предпринимательство;

· избегать частых изменений налоговой системы с целью увеличения ее стабильности;

· упорядочить распределение налогового бремени на предприятия между федеральным уровнем и регионами Российской Федерации с целью уменьшить искажения и неравенство;

· налоговая политика по отношению к предпринимательству должна соотноситься и координироваться с общей стратегией государственной поддержки предпринимательства (целью должно быть устранение несоответствий и ситуаций, когда положительные моменты государственной поддержки перевешиваются негативными последствиями в результате действия налоговой системы;

· полномочия предоставлять налоговые льготы должны быть закреплены в законе, а не отдаваться на усмотрение администрации.

Региональные программы поддержки и развития предпринимательства должны включать в себя следующие основные положения:

· меры по формированию инфраструктуры развития и поддержки предпринимательства на региональном уровне;

· перспективные направления развития предпринимательства и приоритетные виды деятельности субъектов предпринимательства;

· меры, принимаемые для реализации основных направлений и развития форм поддержки предпринимательства;

· меры по вовлечению в предпринимательскую деятельность социально не защищенных слоев населения, в том числе инвалидов, женщин, молодежи, уволенных в запас (отставку) военнослужащих, безработных, беженцев и вынужденных переселенцев, лиц, вернувшихся из мест заключения;

· предложения по установлению налоговых льгот и ежегодному выделению средств из соответствующих бюджетов на поддержку предпринимательства;

· меры по обеспечению передачи субъектам предпринимательства не завершенных строительством и пустующих объектов, а равно нерентабельных и убыточных предприятий на льготных условиях;

· меры по обеспечению субъектам предпринимательства возможности для первоочередного выкупа арендуемых ими объектов недвижимости с учетом вложенных в указанные объекты средств.

Для развития предпринимательства региона необходимо осуществить увеличение притока капитала в предпринимательскую сферу. Для увеличения притока капитала в предпринимательство необходимо:

· разработать национальную концепцию государственной финансовой поддержки предпринимательства, основанную на четко очерченных принципах, механизмах, инструментах и схемах мониторинга;

· предпринять шаги, способствующие наращиванию мощности банковской и финансовой системы с целью улучшения доступа предпринимательства к финансированию;

· стимулировать и способствовать разработке новых методов финансирования, обращая особое внимание на лизинг и франчайзинг;

· предпринимать активные шаги к тому, чтобы финансовые нужды предпринимательства решались на региональном уровне.

Для развития предпринимательства необходима разработка ответствующей программы. Целью Программы является обеспечение благоприятных условий для развития предпринимательства на основе повышения качества и эффективности мер государственной поддержки на федеральном уровне.

Задачи Программы определяются ее конечной целью и заключаются в создании благоприятных условий для устойчивой деятельности предпринимательства, преодоления административных барьеров на пути развития предпринимательства. В ней должно быть предусмотрено:

· внедрение прогрессивных финансовых технологий поддержки предпринимательства, интеграции финансовых механизмов предпринимательства в кредитно-финансовую систему России;

· ускоренное создание новых рабочих мест;

· создание условий для экономического роста и пополнения бюджетов всех уровней с использованием гибких форм кредитования, государственного заказа;

· оказание адресной методической, информационной, консультационной, учебно-образовательной и юридической поддержки, предоставляемой инфраструктурой поддержки предпринимательства;

· концентрация ресурсов и оптимизация их использования при развитии инфраструктуры поддержки предпринимательства;

· практическое содействие созданию новых и эффективному развитию действующих субъектов предпринимательства;

· укрепление социального статуса, повышение престижа предпринимателей, расширение информационного поля для предпринимательства.

Каждая из задач должна быть взаимосвязана с другими, которые зависимости от функций развития предпринимательства на региональном уровне должны решаться по следующим направлениям:

· нормативно-правовое обеспечение предпринимательства;

· развитие прогрессивных финансовых технологий;

· реализация приоритетных направлений развития предпринимательства;

· повышение эффективности в деятельности инфраструктуры поддержки предпринимательства и информационных систем;

· научно-методическое и кадровое обеспечение предпринимательства взаимодействие со средствами массовой информации и пропаганда предпринимательской деятельности;

· международное сотрудничество в сфере предпринимательства.
Для развития предпринимательства на региональном уровне необходимо дать рекомендации по его поддержке.

Развитие предпринимательства возможно только при государственной поддержке.
В настоящее время предпринимательская деятельность, осуществляемая образованными структурами малого и среднего бизнеса нуждаются в интеграционной поддержке не только со стороны государства, но и со стороны крупного бизнеса. Такого же мнения придерживаются и другие ученые. Значимость такой поддержки крупным бизнесом определяется двумя обстоятельствами:

· во-первых, его ведущей ролью в рыночной экономике;

· во-вторых, этот элемент внешней среды обладает колоссальным потенциалом поддержки малых фирм, который реализуется, через широкий спектр форм хозяйственной интеграции.

Дело здесь не только в стремлении руководителей крупных фирм любой ценой помочь малому бизнесу, а в объективных закономерностях крупного современного производства, требующего устойчивой и эффективной системы кооперационных связей. Это подтверждается и выводами, сделанными в трудах по поддержке малого предпринимательства.

В условиях рыночных отношений основными формами интеграции крупных и мелких хозяйственных структур можно рекомендовать:

· субподряд;

· франчайзинг;

· венчурное финансирование;

· лизинг.

Содержанием всех перечисленных форм является интеграция переплетение функциональных областей крупных и малых предприятий: производственных (субподряд), производственно-сбытовых (франчайзинг), инновационных (венчурное финансирование), производственно-финансовых (лизинг).

В этом контексте исключительно важно подчеркнуть, что все пере численные формы соответствуют сущностным критериям поддержки предпринимательской деятельности малого бизнеса, так как в результате их использования, во-первых, возрастает стабильность, предсказуемость внешней среды малого предпринимательства, а во-вторых, происходит взаимовыгодное движение информационных, технологических, сырьевых, кадровых и финансовых ресурсов. Следует обратить внимание еще на одно обстоятельство: значительную роль в становлении этих форм принадлежит системе государственной поддержки предпринимательства, инфраструктура которого существенный фактор связи крупных и мелких субъектов хозяйствования.

В области субподряда исключительно интересен опыт Японии, где с 50-х годов начал складываться принципиально новый подход к формированию отношений с поставщиками, суть которого заключалась в увеличении объема работ, передаваемых крупными компаниями по контрактам малым и средним специализированным предприятиям, а также в сокращении общего числа прямых поставщиков комплектующих. Что касается состояния подрядных отношений между крупными и малыми предприятиями России, то Государственный комитет Российской Федерации по промышленной политике (ныне упраздненный) выступал с инициативой создания субконтрактной системы. Однако организационный механизм, связывающий крупные и мелкие фирмы, так и не появился. Представляется, (что субконтрактная система должна быть основана на тех же принципах, что и система информационного обеспечения малого предпринимательства, то есть, представлена на двух уровнях - отраслевом и региональном. Логика здесь такова: государственный заказчик (крупный производитель) тяготеет к отраслевым органам управления экономикой, являющихся для него главным источником информации. А с учетом того, что малые предприятия непосредственно взаимодействуют, главным образом, с соответствующими администрациями и органами поддержки на местах, именно здесь потенциальный поставщик может получить информацию о заказе и выйти на контракт с крупным предприятием. Федеральный же центр, аккумулируя и обобщая информацию, выступает в роли своеобразного коммутатора «двухслойной» системы. 
Система договорных отношений по кооперации хозяйственной деятельности крупных и мелких фирм в области распределения продукции и услуг получила широкую известность в мире под названием франчайзинг. Реализация его специфических преимуществ становится основой повышения жизнеспособности малых фирм: по данным Администрации малого бизнеса США, к концу пятого года существования разорялись лишь 14% франчайзинговых предприятий, тогда как для независимых малых форм хозяйствования этот показатель составил более 65%.
В этом контексте весьма позитивным шагом стало бы принятие правительственного постановления «О развитии франчайзинга в РФ». Проектом этого документа предусматриваются четыре блока мероприятий по развитию в России рассматриваемой формы хозяйственных связей:

· нормативно-правовое обеспечение;

· финансово-кредитное обеспечение;

· информационное обеспечение;

· кадрово-консультационное обеспечение.

Решение соответствующих задач требует, в частности, улучшения взаимодействия федеральной системы поддержки малого бизнеса с региональными системами.

Что касается форм участия регионов в развитии франчайзинга то они видятся следующим образом:

1) совместные мероприятия с органами федерального уровня по подготовке нормативных актов, методических материалов и предложений по налоговым льготам, созданию специализированных банков данных и т.д.;

2) параллельные действия на региональном уровне, дополняющие меры центральных властей (например, введение льгот по уплате городских налогов);

3) самостоятельные шаги по развитию франчайзинга, важнейшим среди которых должны стать:

а) установление контактов с развитыми российскими фирмами потенциальными организаторами франчайзинга с целью совместной выработки типовых документов (методик контрактов, процедур контроля и др.) и налаживание практической работы по внедрению франчайзинга;

б) организация юридической, консалтинговой и информационной помощи франчайзерам и франчайзи (поиск и подбор партнеров, консультации сторон, содействие в обучении и контроле и др.);

в) организация международного франчайзинга (поиск франчайзеров за рубежом и в России, желающих организовать сеть франчайзи, помощь в анализе рынка, подбор потенциальных франчайзи, помощь в анализе рынка, подбор потенциальных франчайзи, адаптация. к российским условиям зарубежной системы франчайзинга, организация субфранчайзинга, помощь в организации региональных прототипов базовых предприятий, помощь в решении технических вопросов, связанных с отдаленностью франчайзеров от франчази - корреспондентское обслуживание, переводы и др.);

г) организация мероприятий, пропагандирующих франчайзинг (конференции, семинары, симпозиумы и т.д.);

д) создание специализированных фирм-посредников, занимающихся подбором партнеров и другими вопросами помощи и развития франчайзинга на коммерческой основе;

е) создание региональных отделений Российской ассоциации развития франчайзинга, а также центров поддержки последнего;

ж) предоставление зданий и помещений предпринимателям участникам системы франчайзинга на льготных условиях, включая возможности приватизации и долгосрочной аренды.

Значение такой формы взаимодействия крупного и мелкого производства объективно обусловлено самим ходом российских экономических реформ. С одной стороны, в результате структурных сдвигов и резкого сокращения спроса многие крупные предприятия не используют значительную часть производственных фондов.
С другой стороны, подавляющая масса мелких производителей не располагает адекватной материальной базой и не имеет финансовых средств для закупки необходимой техники. По тем же оценкам, применение лишь 20% незадействованного сегодня оборудования позволило бы произвести в секторе малого предпринимательства продукции на 500 трлн. руб..
Оптимальной формой разрешения этого противоречия является лизинг, который, с учетом специфических российских условий, мог бы быть назван интеграционным (пока же наиболее широкое развитие России получает, так называемый, финансовый лизинг, особенностью которого является выплата пользователем стоимости объекта в течение срока лизинга). 
Как известно, термин «венчурное (рисковое) финансирование» имеет широкое и узкое значение. В широком смысле под ним подразумеваются все вложения в рискованные с точки зрения финансовых результатов, проекты, прежде всего, в области высоких технологий. В узком смысле оно означает долго- или среднесрочные инвестиции виде кредитов или вложение в акции, осуществляемые венчурным фондом с целью создания и развития малых быстрорастущих компаний. Обычно малые рисковые (или венчурные) предприятия связаны со сферой НИОКР, поэтому для их обозначения часто используют термин «малые инновационные предприятия». Венчурные фонды образуются в нескольких организационных формах, главной из которых является специализированная независимая фирма венчурного капитала. Другие формы: венчурные фонды крупных корпораций, инвестиционные компании малого бизнеса, научно-исследовательские партнерства с ограниченной ответственностью.

Именно через свои венчурные фонды корпорации осуществляют рисковое финансирование малых фирм. Исходя из этого, перспективы развития в России венчурного финансирования в качестве формы интеграции крупных и мелких структур, как представляется, связанны, прежде всего, с реализацией потенциала промышленно финансовых групп. Взаимодействие последних с малыми инновационными фирмами, эффективно способствовало бы разрешению противоречия между невостребованностью потенциала российских ученых и необходимостью кардинального обновления технической основы фактически всех отраслей народного хозяйства. Государство обязано создать адекватную этим задачам внешнюю среду, а также обеспечить прямую финансовую поддержку приоритетных венчурных разработок для малых фирм.

Таким образом, данные рекомендации по поддержке предпринимательства на региональном уровне включают в себя:

· формирование правовой среды;

· финансово-кредитную поддержку;

· имущественную поддержку;

· инфраструктурную поддержку;

· инновационную и инвестиционную поддержку.

Научная новизна данных рекомендаций заключается в том, что они отражают насущные потребности современного российского предпринимательства и будут способствовать развитию предпринимательства в регионах, сохранению и созданию новых рабочих мест, решению проблем доступа предпринимательства к источникам финансирования, обеспечению органов власти и управления достоверной информацией, повышению эффективности деятельности субъектов предпринимательства и регионов в целом.

Методический подход, используемый при оценке состояния предпринимательства региона, должен строиться с учетом особенностей, присущих различным подсистемам, входящих в региональную предпринимательскую систему. Учитывая специфику проблем, связанных с развитием предпринимательства необходимо создание совокупности оценочных параметров и методов их исчисления, ориентированной на регионы. Такая совокупность призвана обеспечить:

· оценку кризисных ситуаций, сложившихся в социально-экономическом комплексе регионов, в том числе и в предпринимательстве;

· оценку влияния региональных кризисных ситуаций на развитие предпринимательства и всей социально-экономической системы региона;

· выделение основных направлений и приоритетов социально-экономического развития регионов и их предпринимательских звеньев;

· разработку и обоснование программно-целевых мероприятий по развитию предпринимательства региона.

Формирование адекватной системы показателей и параметров должно опираться на ряд основополагающих принципов. Наряду с принципом приемлемого риска в состав методического базиса, соответствующего исследуемой проблемы, можно выделить:

· принцип комплексности, который заключается в агрегированном рассмотрении всех аспектов данной проблемы;

· принцип системности, в рамках которого рассматриваются взаимосвязи и взаимозависимости, в рамках которого рассматриваются взаимосвязи между агрегированными аспектами объекта изучения;

· принцип многовариантности, подразумевающий разработку нескольких альтернативных вариантов преодоления кризисных явлений и укрепления позиций предпринимательства в регионе, а также осуществление процедуры выбора наиболее рационального варианта на основе критерия эффективности;

· принцип безусловного примата развития предпринимательства, как одного из важнейших элементов обеспечения необходимого уровня жизнедеятельности населения региона, в рамках которого рассматриваются как экономические, так и социальные и экологические составляющие;

· принцип целевой ориентации, суть которого заключается в необходимости четкой фиксации целей в области развития предпринимательства региона и создании предпосылок для использования программно-целевого метода.

Программно-целевой метод предполагает постановку определенных целей. Для развития предпринимательства региона ставятся цели:

· регионального уровня;

· регионально-отраслевые;

· предпринимательских организаций.

Структура экономических целей развития предпринимательства региона отображена в таблице 2. Однако развитие предпринимательства нельзя рассматривать в отрыве от социальной подсистемы региона.
Для реализации целевой программы развития предпринимательства региона необходимы благоприятные условия, то есть, необходимы рычаги управления предпринимательством на региональном уровне.

Таблица 2
Структура экономических целей развития предпринимательства региона

	Цели регионального уровня
	Цели регионально-отраслевые
	Цели предпринимательских организаций

	Преодоление экономического кризиса региона за счет роста доходов от предпринимательства
	Рост доходов от предпринимательства в отраслях региона
	Получение дохода от предпринимательских организаций

	Снижение затрат бюджета за счет создания конкурентной среды при выполнении заказов региона
	Развитие отраслей, выполняющих заказы региона
	Создание предпринимательских организаций в отраслях, выполняющих заказы региона

	Структурная перестройка промышленности региона
	Развитие отраслей, определяющих структурную перестройку промышленности региона
	Создание предпринимательских организаций в отраслях, определяющих структурную перестройку региона


Цели ставятся в зависимости от требований благоприятности внешней среды региона предпринимательству.

Предложения по созданию благоприятных условий для реализации целевой программы развития предпринимательства региона (рычаги управления предпринимательством региона) представлены в табл. 3.
Таблица 3
Структура социальных целей развития предпринимательства региона

	Цели регионального уровня
	Цели регионально-отраслевые
	Цели предпринимательских организаций

	Увеличение занятости населения
	Увеличение рабочих мест всех отраслей предпринимательства региона
	Создание рабочих мест

	Решение проблем внутрирегионального транспортного сообщения
	Развитие отраслей, обеспечивающих транспортные связи в регионе (дорожное строительство, автотранспорт и т.д.)
	Создание и развитие предпринимательских организаций, оказывающих транспортные услуги и обеспечивающих соответствующую инфраструктуру

	Поддержка социально незащищенных групп населения
	Развитие отраслей, определяющих структурную перестройку промышленности региона
	Создание предпринимательских организаций, дающим работу представителям социально незащищенных групп, выпускающих для них товары и оказывающих для них услуги


Реализация данного методического подхода требует разработки специальной комплексной программы - программы развития предпринимательства региона в рамках которой предусматривается система мер по достижению устойчивого функционирования региональных предпринимательских систем.

Такая программа нуждается в наборе индикаторов, который позволит выявить и оценить возможные негативные факторы и угрозы а также осуществить комплекс мероприятий по стабилизации социально-экономической ситуации в регионе.

Среди основных критериев, характеризующих интересы региона в области развития предпринимательства, предлагается выделять:

· способность экономического комплекса региона функционировать в условиях расширенного воспроизводства;

· устойчивость финансовой системы;

· возможность поддержания инновационного потенциала региона;

· сохранение экономического единства на региональном уровне и интеграции региона в общенациональное экономическое пространство;

· обеспечение необходимого уровня регионального регулирования предпринимательской деятельности, необходимого для нормального функционирования рыночных отношении.
Методический инструментарий, используемый в процессе развития предпринимательства региона, можно характеризовать как методы управления предпринимательством, а сам процесс формирования рациональных решений в области регулирования регионального предпринимательства - как процесс управления предпринимательством.
Развитие этого процесса встречает ряд объективных трудностей. Целесообразно выделить внутренние и внешние факторы, препятствующие практическому использованию данного методического подхода.
Таблица 4

Предложения по созданию благоприятных условий для реализации целевой программы развития предпринимательства региона (Рычаги управления предпринимательством региона)

	Элементы внешней среды
	Мероприятия по созданию благоприятных условий
	Примечания

	1. Рыночная компонента.
	1.1. Формирование регионального заказа для предпринимателей по реставрации нежилого фонда и строительству мансард.

1.2. Формирование регионального заказа для предпринимателей по изготовлению инвентаря, оборудования, машин для сбора, обработки и утилизации отходов.
	- для приоритетных направлений предпринимательства

	
	1.3. Формирование региональных заказов на работы по благоустройству территорий и т.д.
	- для инициативных предпринимательских предложений

	2. Ресурсная компонента:

а) финансовые ресурсы
	2.1. Привлечение финансовых ресурсов для предпринимательства под гарантии региона, а также путем выпуска облигаций и проведения специальных лотерей
	- для всех направлений предпринимательства

	
	2.2. Предоставление льготных кредитов
	- для приоритетного бизнеса

	б) площади для предпринимательства
	2.3. Предоставление площадей для предпринимательства на основе льготной аренды или отсрочки
	- для приоритетного бизнеса

	
	2.4. Расширение резервов производственных и офисных площадей за счет реставрации подвалов и строительства мансард
	- для всех направлений предпринимательства

	в) ресурсы сырьевые
	2.5. Предоставление запасов торфа (на коммерческой, льготной основе)
	- для приоритетного бизнеса

	г) производственные мощности
	2.6. Предоставление территорий для курорта (на коммерческой, льготной основе)
	- для приоритетного бизнеса

	
	2.7. Помещения, оборудование и т.д.
	- для приоритетного бизнеса

	д) трудовые ресурсы
	2.8. Профотбор, обучение, консультирование предпринимателей
	- для приоритетного бизнеса

	
	2.9. Профориентация и переобучение для персонала создаваемых малых предприятий
	- для приоритетного бизнеса

	
	2.10. Обучение предпринимательству
	- для всех направлений предпринимательства


Внешние - проявляются во взаимосвязи между органами регионального управления и предпринимательскими звеньями. К ним относятся: недостаточный уровень развития рыночных отношений в некоторых отраслях, отсутствие рыночной пропорциональности, спад производства и инвестиционной активности, разрушение устойчивых хозяйственных связей и другие факторы, охватывающие, по существу, все аспекты, связанные с функционированием регионального предпринимательства.
Внутренние факторы формируются во внутренней среде региональных органов управления и касаются, в первую очередь, кадрового состава подразделений, входящих в их организационную структуру. Такие факторы отражают меру потенциальной способности органов регионального управления к использованию методов управления предпринимательством.
Установлено, что для оценки эффективности функционирования той или иной организационной структуры, необходимо прежде всего определить затраты на процессы выполнения функциональных задач.
Целесообразная деятельность фирмы определяется ее конечным результатом - полученной прибылью (блок 6, рис. 4), оценкой которого служит целевая эффективность (степень достижения поставленной цели в заданных условиях функционирования) (блок 6, рис. 4).
Показателем целевой эффективности являемся степень достижения цели фирмой. Первообразной (целевой эффективности) или основой успешного функционирования фирмы является ее экономическая эффективность (блок 5), которая оценивается по экономическому эффекту (блок 4) и ресурсам (блок 2) его достижения (эффекта).
Соотношение входных данных Rt, Prijt (блок 2) и выходных Pdijt, Vijt (блок 3 и 4) составляют экономическую эффективность и преобразуются (интегрируются, синтезируются) предпринимательской деятельностью фирмы по закупкам и продажам товаров (блок 1). Блоком 1 определяется экономическая эффективность и соответственно целевая эффективность функционирования фирмы.
Оценкой предпринимательской деятельности фирмы является экономический эффект (результат): прибыль, себестоимость и др., а в качестве показателя достижения экономической эффективности (ряд числовых значений), выводимый из аналитической зависимости:
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Разработка концепции развития предпринимательства в регионе, включая принципы, категории,

фирмы и способы развития предпринимательства

Инструменты по маневрированию ресурсами региона

Система организационных мероприятий по формированию и нормированию ресурсов в регионе

Развитие инфраструктуры предпринимательства с учетом специфики и региональных условий

Разработка моделей предпринимательских систем (Модель регулирования предпринимательской

системы, модель развития предпринимательства в регионе, модель планирования потребности в

инвестициях для развития предпринимательства в регионе)

Разработка предложений и рекомендаций по поддержке и развитию предпринимательства в регионе

(Предложения по информационному обеспечению предпринимательства, рекомендации по

поддержке предпринимательства)

Выборка методического аппарата (Методический подход к оценке процесса развития

предпринимательства  в регионе)



(1)
где Ft – коэффициент экономической эффективности предпринимательской деятельности персонала фирмы t - го периода;
Pt - прибыль (эффект) предпринимательской деятельности персонала фирмы t - го периода (руб.);
Pt - вычисляется как разница между стоимостью товаров по рыночным ценам и их стоимостью по договорным ценам для фирмы t -го периода:
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Формула (2) имеет универсальный вид комплексной оценки экономической эффективности предпринимательской деятельности персонала фирмы. Оттеняя ее информационно - контактный аспект закупочно-заготовительной деятельности предпринимательства она принимает вид:
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Таким образом, экономическая эффективность предпринимательской деятельности фирмы тем выше, чем экономический эффект выше ресурсов затраченных на его получение. Математически это означает большую разницу между выделяемыми ресурсами на. приобретение товаров и его результатом, а в условиях рыночной экономики - между стоимостью товаров по рыночным ценам и их стоимостью по договорным ценам для фирмы. Исходя из соотношения (9) переменные Prij, Pdij находятся в зависимости от общих факторов рынка: спроса, предложения и конкуренции. Эти преобразования осуществляются персоналом фирмы в ходе предпринимательской деятельности (блок 1, рис. 4).
Сравнение различных вариантов решений (проектов) и выбор лучшего из них рекомендуется производить с использованием различных показателей, к которым относятся:
· чистый дисконтированный доход (ЧДД) или интегральный эффект;
· индекс доходности (ИД);
· внутренняя норма доходности (ВНД);
· срок окупаемости;

· другие показатели, отражающие интересы участников или специфику проекта.
Чистый дисконтированный доход (ЧДД) или интегральный эффект определяется как сумма текущих эффектов за весь расчетный период, приведенная к начальному шагу, или как превышение ив гральных результатов над интегральными затратами.
Если в течение расчетного периода не происходит инфляционного изменения цен или расчет производится в базовых ценах, то величина ЧДД для постоянной нормы дисконта вычисляется по формуле:
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где Рt — результаты, достигаемые на t-ом шаге расчета;
Зt — затраты, осуществляемые на том же ш
[image: image8.wmf]аге;
Т — горизонт расчета (равный номеру шага расчета, на который производится ликвидация объекта);
Эt = (Рt - Зt) — эффект, достигаемый на t-ом шаге.
Если ЧДД положителен, решение (проект) является эффективным (при данной норме дисконта) и может рассматриваться вопрос о его принятии. Чем больше ЧДД, тем эффективнее решение (проект). Если решение (проект) будет осуществлено при отрицательном ЧДД, предприниматель понесет убытки, то есть решение (проект) неэффективно.
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Рис. 4. Схема определения эффективности предпринимательской деятельности.
На практике пользуются модифицированной формулой для определения ЧДД. Для этого из состава Зt исключают капитальные вложения и обозначают через:

Кt – капитальные вложения на t-ом шаге;

К – сумму дисконтированных капиталовложений, то есть
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А через Зt+ — затраты на t-ом шаге при условии, что в них не входят капиталовложения.

Тогда формула (11) для ЧДД записывается в виде:
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и выражает разницу между суммой приведенных эффектов и приведенной к тому же моменту времени величиной капитальных вложений (К).

Индекс доходности (ИД) представляет собой отношение суммы приведенных эффектов к величине капиталовложений
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Индекс доходности тесно связан с ЧДД. Он строится из тех же элементов и его значение связано с ЧДД: если ЧДД положителен, то и ИД > 1 и наоборот. Если ИД > 1 решение (проект) эффективно, если ИД < 1 - неэффективно.

Внутренняя норма доходности (ВНД) представляет собой ту норму дисконта (Евн), при которой величина приведенных эффектов равна приведенным капиталовложениям.

Иными словами, Евн (ВНД) является решением уравнения
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Если расчет ЧДД решения (проекта) дает ответ на вопрос, является оно эффективным или нет при некоторой заданной норме дисконта (Е), то ВНД решения (проекта) определяется в процессе расчета и затем сравнивается с требуемой предпринимателю нормой дохода на вкладываемый капитал.

В случае, когда ВНД равна или больше требуемой предпринимателю нормы дохода на капитал, решение оправдано, и может рассматриваться вопрос о его принятии. В противном случае решение (проект) нецелесообразно.

Если сравнение альтернативных (взаимоисключающих) решений (проектов) по ЧДД и ВНД приводят к противоположным результатам, предпочтение следует отдавать ЧДД.

Срок окупаемости - минимальный временной интервал (от начала осуществления проекта), за пределами которого интегральный эффект становится и в дальнейшем остается неотрицательным. Иными словами, это период (измеряемый в месяцах, кварталах или годах), начиная с которого первоначальные вложения и другие затраты, связанные с принятием решения (проекта), покрываются суммарными результатами его осуществления.

При выборе решения результаты и затраты, связанные с осуществлением проекта, можно вычислять с дисконтированием или без него. Соответственно, получится два разных срока окупаемости.

При использовании показателей для сравнения различных вариантов решений они должны быть приведены к сопоставимому виду.

Поскольку региональная предпринимательская система рассматривалась на четырех уровнях (предпринимательской организации, социально-демографических групп, регионально-отраслевых групп, совокупности предпринимательских организаций региона), то и критерии эффективности также необходимо рассматривать на четырех уровня. Система критериев, характеризующих эффективность многоуровневого регулирования системы предпринимательства отображена в таблице 4.
Таблица 4
Система критериев, характеризующих эффективность многоуровневого регулирования системы предпринимательства

	№ п/п
	Название критерия
	Формула для расчета

	1
	Оценка экономического эффекта регулирования подсистемы S1пс (за плановый горизонт)
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Впг – выручка предпринимательских организаций;
Зппг – затраты на производство продукции;
Зрпг – затраты на регулирование предпринимательских организаций;
К – коэффициент дисконтирования доходов

	2
	Оценка экономического эффекта регулирования подсистемы S2пс (социально-демографические группы)
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, где

i = 1,2,…,I – предпринимательские организации, входящие в подсистему социально-демографических групп;

∆Д2 – дополнительный доход от сокращения безработицы;

ЗрСДГ – затраты на регулирование данной подсистемы;

ηпi – доля чистой прибыли предпринимателей в выручке;

К2d – коэффициент дисконтирования дополнительного дохода

	3
	Оценка экономического эффекта регулирования подсистемы S3пс (регионально-отраслевые группы)
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f = 1,2,…,F – отдельные подсистемы, входящие в данную регионально-отраслевую группу;

∆Д2f – дополнительный доход от развития данной регионально-отраслевой группы;

К3df – коэффициент дисконтирования дополнительного дохода от развития данной регионально-отраслевой группы

	4
	Оценка экономического эффекта регулирования подсистемы S4пс (предпринима-тельство региона)
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где

q = 1,2,…,Q – отдельные регионально-отраслевые группы, входящие в S4пс ;

ηрifq – коэффициент, характеризующий долю региона в выручке предпринимательских организаций


Для анализа экономической эффективности регулирования предпринимательства (Эрзпрт) на основе целевой комплексной программы предлагается следующее выражение:
Эрзпрт = [(∆Дгпрт + (∆Дрпрт + (∆Дппрт)хКg]/(Зрпрт + Зипрт), где

Дгпрт , ∆Дрпрт , ∆Дппрт – соответственно, дополнительные доходы государства, региона и предпринимателей за счет развития предпринимательства за плановый (Т-ый) период (тыс. руб.);
Зрпрт – затраты на регулирование предпринимательства региона за плановый (Т-ый) период (тыс. руб.);
Зипрт – затраты (инвестиции) на создание и развитие предпринимательских объектов (структур, предприятий);
Кg – коэффициент дисконтирования разновременных затрат.
Проведенное технико-экономическое обоснование, разработанной программы развития предпринимательства региона показала ее высокую экономическую эффективность. Так, с учетом дисконта значение показателя эффективности развития предпринимательства региона составляет Эрзпрт = 3,48.
В результате реализации целевой комплексной программы развития предпринимательства регион получает:

· дополнительный доход в размере 17026 млн. руб. в 1 год, а за три года - 49373 млн. руб., причем региону попадает 60%;

· около 800 рабочих мест;

· резервный фонд помещений (отремонтированных подвалов, чердаков и т.д.);

· сеть бытового обслуживания на дому, оказывающая социальную помощь пенсионерам и др.;

· ряд объектов, дающих прибыль и улучшающих социальную обстановку в городе (по уборке мусора, созданию курорта и т.п.).

Все вышеизложенное позволяет сделать следующие выводы.

1. Развитие предпринимательства на региональном уровне должно идти по следующим вариантам:

· относительно равномерное развитие всех отраслей народного хозяйства;

· преимущественное развитие отдельных отраслей народного хозяйства;

· развитие новых отраслей (подотраслей) народного хозяйства;

· развитие предпринимательства   отдельных социально-демографических групп населения.

2. Предпринимательская деятельность, осуществляемая образованными структурами малого и среднего бизнеса нуждаются в интеграционной поддержке не только со стороны государства, но и со стороны крупного бизнеса.

3. Информационное обеспечение предпринимательства региона решается созданием региональной информационной сети, которая обеспечит единое информационное пространство для многих предпринимательских структур региона.

4. Методический подход, используемый при оценке состояния предпринимательства региона, должен строиться с учетом особенностей, присущих различным подсистемам, входящих в региональную предпринимательскую систему, должен учитывать специфику проблем, связанных с развитием предпринимательства.

Практическая значимость научной работы.
Практическая значимость результатов исследования определяется возможностью использования практических рекомендаций при разработке мер государственного управления и стратегических планов развития предпринимательства на региональном уровне. 
Результаты работы могут быть использованы работы определяется тем, что содержащиеся в ней теоретические разработки и рекомендации прикладного характера могут быть использованы в текущей и перспективной работе по совершенствованию механизма развития предпринимательских структур и созданию организационно-экономических условий для выявления и использования экономических резервов и на этой основе составления бизнес-планов по выходу из экономической несостоятельности  и внедрены в учебный процесс.
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